
販売報奨プログラム（販売店様向け）

•販売報奨は販売店様限定でご提供し、ディストリビューションパートナー様からの直接仕入れ分について、
会社単位でHPEにて販売実績集計をし、ボーナスポイントを付与します。

•販売報奨プログラムは、以下の方法で販売店様へご案内します。
• Partner Ready Portal上に対象製品リスト（以下サンプル）を掲載します。
• 販売店様のE&G管理者様およびE&Gメンバー様へメールを送付します。
• 1製品ごとにボーナスポイントを設定します。

•販売報奨はディストリビューションパートナー様からの出荷が早い順に割り当てを行い、
各プログラムの予算の上限に達し次第、終了します。
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販売報奨のボーナスポイント付与フロー（販売店様向け）

プログラム開始 実績の集計 管理者へ獲得ボーナスポイントの
通知・配分依頼

ポイント付与

プログラム期間
（例:2月～4月）

翌月
(例:5月)

翌々月初
(例:6月月初)

3ヶ月目1日
(例:7月1日)

HPE

パートナー様
のE&G管理者

E&G
メンバー

各メンバーへの配分を指示
(Excelに記入し、2週間以

内に返送)

各メンバーにポイント付与
（ポイント有効期間の開始）

プログラム期間終了
翌月に実績を集計

翌々月初に管理者に
獲得ポイントと実績情報を
通知し、配分の指示を依頼

• HPEの通知から2週間以内にポイントの配分がHPEに指示されない場合、ポイントはその時点で失効となる場合があります。

• 総ボーナスポイントは余りなく、配分指示をお願いいたします。

• 管理者様は販売実績のボーナスポイントを受け取ることができません。

報奨プログラムの
ご案内

ポイント受領
引き換え申請へ

1. 販売パートナー様の企業単位でHPEにて販売実績を集計し、獲得したボーナスポイント数を管理者様へ通知します。

(実施期間はプログラムごとに異なり、プログラム終了月の翌々月初に通知をします。)

2. 管理者様はHPEにE&Gメンバーへのポイントの配分を指示していただきます。(Excelフォーマットの記入)

3. 管理者様のご指示通り、 HPEが各メンバーにポイントを付与します。

2HEWLETT PACKARD ENTERPRISE | PARTNER CONFIDENTIAL


